
فرم تیپ طرح کسب و کار ارزان ( طرح مدد)

1- مشخصات ارائه دهنده طرح :                       نام دانشگاه :دانشگاه خوارزمی
نام و نام خانوادگی: امیررضا ص .                  نام طرح : ترشی کام خوارزم       شماره دانشجویی :99*******
رشته و مقطع نحصیلی :مهندسی صنایع/کارشناسی
تاریخ ارسال طرح :  هفدهم بهمنماه  1401                      آدرس پست الکترونیک: ***a8112@gmail.com                         تلفن همراه :0918****056                نشانی منزل : اراک،خیابان **** ، بن بست  ***     کد پستی : ******                                    نشانی خوابگاه : کرج ، پردیس حصارک د. خوارزمی ، خوابگاه پسران ، *****    تلفن ثابت ( با کد ):08632****54 
1- مشخصات همراه ارائه دهنده طرح :                       نام دانشگاه :دانشگاه خوارزمی
نام و نام خانوادگی:علی خ.                نام طرح:ترشی کام خوارزم        شماره دانشجویی:97*******
رشته و مقطع تحصیلی : مهندسی کامپیوتر/کارشناسی
تاریخ ارسال طرح : هفدهم بهمن ماه               آدرس پست الکترونیک:hdsp****@gmail.com
تلفن همراه :0939****859
نشانی منزل:قرچک باقرآباد،صالح آباد،خیابان ***،کوچهی ****،پلاک *        تلفن ثابت(باکد):021361***62
کدپستی: 186***754                       نشانی خوابگاه:کرج،دانشگاه خوارزمی،مجتمع خوابگاهی مهر،خوابگاه *،اتاق *


2- مشخصات تیم کاری طرح ( در صورت تیمی بودن فعالیت )
	ردیف
	نام و نام خانوادگی
	مدرک تحصیلی/زمینه تخصصی
	شغل کنونی و محل اشتغال
	سمت در طرح
	نوع همکاری

	
	
	
	
	
	تمام‌وقت
	پاره‌ وقت

	1
	پ . ک .
	            مارکتینگ
	        دانشجو
	مدیریت فروش
	    +
	

	2
	علی خ .
	     طراحی گرافیکی-برندینگ
	          دانشجو
	  طراح بصری
	   
	    +

	3
	محمدرضا مل .
	            طراحی سایت
	        دانشجو
	  طراحی سایت
	   +
	

	4
	امیررضا ص .
	           تولید ترشیجات
	           دانشجو
	    مدیر تیم
	      +
	

	5
	
	
	
	
	
	



3- توضیح مختصر طرح یا محصول: در این طرح محصول نهایی ما لواشکهای بستهبندی شده بهداشیست.که فروش آنها از دانشگاه خوارزمی واحد کرج شروع شده و به صورت غرفههایی به دیگر دانشگاههای سطح تهران میرسد.همانطور که احتمالا مستحضر هستید،لواشک یکی از ایرانیترین تنقلات است و در جهان همچنان ناشناخته مانده.یکی از اهداف میان مدت ما تاسیس سایت و فروش عمده بینالمللی ست که با انگیزه و برندینگ دانشجویی اصلا غیرقابل دسترس نیست.اما شیوه تهیه لواشکها.هدف ما از ابتدا حمایت و به کارگیری زنان سرپرست خانوار بوده و تیم ما بیشتر بر مسئله برندینگ و مارکتینگ تاکید دارد.که این مهم با فرارسیدن سال جدید و فصل خرید میوههای تابستانی به صددرصد پیادهسازی خواهد شد.

4- بازار هدف (مشتریان اصلی) محصول/خدمت خود را مشخص نمایید:در میان مدت دانشجویان شهر تهران
در بازهای طولاتی تر خرید عموم مردم از طریق سایت ترشی کام خوارزم
5- ظرفیت تقریبی بازار محصول/خدمات خود را مشخص نمایید.
هشتاد هزار دانشجوی تهرانی هدف اولیه ما هستند 
6- نحوه تبلیغات و گسترش محصول /خدمات خود را مشخص نمایید.
تبلیغات مجازی از طریق صفحات پربازدید
تاسیس سایت ترشی کام خوارزم با رعایت کامل اصول سئو
پخش تراکت و طراحی گرافیکی غرفه ها در دانشگاه ها
7- ظرفیت تولید محصول خود را مشخص نمایید.
در حال حاضر 20 کیلو در ماه
8- آیا تا کنون بازار را اندازه گیری کرده اید؟ بله.این طرح را بصورت آزمایشی در دانشگاه خوارزمی واحد کرج پیاده سازی کردیم و به کارآمد و سودده بودن آن مطمئن شدیم.اما با کمبود سرمایه مواجه هستیم.

9- هزینه خرید مواد مصرفی مورد نیاز جهت اجرای ایده
این بخش برای تیم ما کمی گسترده تر است.ضمنا قیمت میوه تازه هر روز نوساناتی دارد.
	ردیف
	نام مواد
	تعداد/مقدار
	قیمت واحد (ريال)
	قیمت کل (ريال)

	1
	کیوی
	2
	145000
	290000

	2
	هلو
	4
	330000
	1320000

	3
	سیب
	4
	172000
	688000

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	

	جمع هزینه‏ها (ريال)
	



10- برآورد نیاز مالی خود را بنویسید . خب نیاز های مالی ما بصورت روزمره و روزانه ست همانطور که فروش و عرضه مان.اما هزینه اولیه برای شروع این کسب و کار و راه اندازی شعب و سایت و برندینگ حدود 10 میلیون تومان برآورد شده.
این بخش توسط طرح مدد ، پس از بررسی ایده تکمیل میگردد:
نظر استاد / یا بررسی کننده اولیه طرح : 
نظر مسئول کارگروه کسب و کار:
نظر مجری طرح مدد در دانشگاه :
نظر خیر طرح مدد :
